
 

 

La gestion des demandes de financements 
 

Introduction 

Les techniques utilisées dans le financement des opérations de 
commerce international 

� Les outils de financement du poste client international de 
l’entreprise 
o Le financement à court terme : Avance de devises, MCNE et 

Factoring 
o Le financement à long terme : Forfaiting 

� Le financement des transactions par crédit documentaire 
o Transfer / cession / Back to back 
o Red clause / Green Clause 
o L’escompte et l’UPAS 

Les différentes lignes de crédit  
� Confirmé 
� non-confirmé 

Les différentes techniques de garanties pour sécuriser les 
financements et/ou les lignes de crédit 

� Assurance-Crédit 
� Sûretés 
� Garantie de la maison-mère 

Conclusion :  Gérer les risques de réputation dans le cadre d'une 
demande de financement 

VALIDATION DES ACQUIS PAR QUIZ 

 


